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Avance resultados 1T 


El grupo especializado en muebles y decoración sostenibles, 

Hannun crece más del 31% y afianza su negocio internacional en el primer trimestre de 2023


· El grupo, que cotiza en el BME Growth, ha incrementado su ratio de EBITDA sobre ventas en 9 puntos adicionales -respecto al último trimestre de 2022- en línea con la estrategia de consolidar su camino hacia la rentabilidad
· El canal de ventas B2B y marketplaces ha representado un 14% de la facturación internacional frente al 2% del mismo período de 2022
· Artesta, compañía adquirida en octubre del pasado año,  ha incrementado sus ventas un 39% con respecto al primer trimestre de 2022, reafirmando así la apuesta de Hannun en adquirir compañías con potencial crecimiento

Barcelona, 27 de abril de 2023.- Hannun, la compañía internacional de muebles y artículos de decoración del hogar sostenibles y artesanales y que cotiza en el BME Growth, ha incrementado sus ventas consolidadas durante el primer trimestre de 2023 en más de un 31% en comparación al mismo periodo del año anterior.

El Grupo ha mejorado su ratio de EBITDA en porcentaje de ventas en 9 puntos adicionales entre enero y marzo -con respecto al último trimestre de 2022- en línea con la estrategia progresiva de la compañía de ganar en rentabilidad. La empresa acabó 2022 mejorando en casi 50 puntos su ratio de EBITDA interanual en porcentaje de ventas netas. Hannun ha conseguido mejorar sus márgenes de explotación reduciendo y optimizando los costes de estructura para ganar en eficiencia en línea con la estrategia de la compañía de mejorar y continuar creciendo.

El canal de ventas B2B (Business to Business) ha representado para Hannun el 4% de la facturación del primer trimestre de 2023 frente al el 1% del mismo periodo del año anterior, demostrando la intención de la compañía de seguir desarrollando este canal de venta así como el de marketplaces.

Fuerte apuesta por las plataformas de marketplaces

Hannun factura ya un 10% de su ecommerce a través de plataformas de marketplaces, una apuesta que ha contribuido a que en 2022 la compañía obtuviera unos resultados globales de más de un 50% de crecimiento -más de seis millones de euros en ventas-.
 
Según el CEO de Hannun, Joan Álvarez, “continuamos avanzando hacia la consolidación de nuestro negocio, y dando pasos hacia la rentabilidad, con la expansión internacional en países más cercanos a nuestros centros de producción en Centro Europa, mejorando nuestros márgenes y potenciando nuevos canales de venta más eficientes”

[image: ]
Por otra parte, Artesta, adquirida en octubre del pasado año, ha experimentado un crecimiento del 39% respecto al primer trimestre de 2022, lo que reafirma la apuesta de Hannun por la adquisición de empresas con potencial de crecimiento. La compañía especializada en láminas decorativas cerró el ejercicio pasado con más de un millón de euros en ventas.

El Grupo pretende seguir con su estratégia de crecimiento mientras incrementa su eficiencia a nível operativo, consolidando su posición en el sector del mobiliario y decoración europeo.




Sobre Hannun

Sociedad barcelonesa fundada en 2018, Hannun es una compañía dedicada al diseño de muebles y decoración artesanales producidos en Europa con maderas recicladas y de origen sostenible. 
Hannun produce sus productos de forma responsable con el medio ambiente utilizando productos sostenibles, no tóxicos y reciclables, incluyendo desde la madera, hasta los barnices, pasando por el embalaje, y de forma comprometida con la sociedad mediante acuerdos justos con proveedores artesanos en Europa.
Comprometidos con la deforestación y con el cuidado del medio ambiente, es la primera marca de mobiliario y decoración española en formar parte de la comunidad de empresas certificadas B-Corp que construyen un mundo más sostenible e inclusivo. La compañía está presente en el mercado de capitales cotizando en el BME Growth (Ticker: HAN).
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